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EcoEnergie s lmnlante au Québec

gie amorce un développement

international. Cette société
d'ingénierie, basée a Beaucaire,
concoit et réalise des systémes
pour traitement d’air, d'eau et la
gestion des énergies. Créée il y a
vingt-cing ans, elle a développé
un procédé de déshumidification
qui permet a la fois d’améliorer
le confort ambiant et de générer
des économies d'énergie. «Nous
exploitons les gisements internes,
explique le président et fonda-
teur de l'entreprise, Marcel-Yvon
Blanc. La chaleur restituée par la
condensation de la vapeur d'eau,
aprés déshumidification, est utili-
sée pour préchauffer1air, et éven-
tuellement I'eau chaude sanitaire,
Nous obtenons ainsi une réduc-
tion d’environ 40% des besoins en
énergie par rapport a un systéme
conventionnel.»
Le procédé a d'abord été appliqué
aux piscines avant d'étre adapté a
d’autres types d'équipements: pa-
tinoires, musées, sites industriels.
Lentreprise, qui réalise 2 mil-
lions d'euros de chiffre d’affaires
avec neuf salariés, a ainsi équipé
récemment la piscine-patinoire
de Pailleron, a Paris, ou encore le
musée Chagall, a Nice. Elle s'at-
tache aussi a élargir son horizon

La société gardoise EcoEner-

Marcel-Yvon Blanc, président d’EcoEnergie, 4 la piscine de la Cotonne 2 Saint-
Etienne, ol la société gardoise a installé des équipements de déshumidification.

géographique. Son président a
cédé I'an dernier 50% du capital
de la société au groupe canadien
Helios, spécialisé dans la gestion
d'infrastructures et de services ur-
bains. « Ce rapprochement assure
la pérennité de la société, expli-
que Marcel-Yvon Blanc. 1l favori-
sera aussi son développement in-
ternational.»

Le partenariat a déja permis a
I'entreprise gardoise de prendre
pied au Québec, ol une filiale a
été créée début janvier. Un pre-

mier chantier est en cours, il porte
sur I'équipement d'un auditorium
du conservatoire de musique de
Montréal.

Les dirigeants d'EcoEnergie es-
pérent également utiliser ce relais
pour aborder le marché nord-amé-
ricain. «La marge de progression
sur le marché francais des pisci-
nes en France est désormais limi-
tée, indique Marcel-Yvon Blanc,
Le développement passera donc
par la création de filiales 4 I'étran-
ger.» Le premier pas est fait. J..m



